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i pué parlare di rapporto di

agenzia quanfo un’impre-

sa affida ad un soggetto - «
agente » - |'incarico, con carattere
di stabilita, di promuovere, nella
zona assegnatagli, la stipulazio-
ne di contratti con i terzi relativi ai
prodotti di un imprenditore, nella
prassi contrattuale denominato
«preponente ».

Un imprenditore, per distribuire i suoi
prodotti, ha bisogno di intermediari,
che raggiungano e convincano la po-
fenziale clientela della bonta dei pro-
dotti sfessi, per indurla all’acquisto.

la figura alla quale I'imprenditore fa
piv di frequente ricorso nel predisporre
una refe distributiva & quella dell’agente
di commercio, il quale svolge un’aftivita
economica organizzata rivolta ad un
risultato di lavoro, in modo autonomo,
nell'inferesse, per conto ed eventual
mente anche in nome del preponente.

Nel disciplinare i confenuti del contrat-
fo di agenzia, 'art. 1742 del codice
civile, sfatuisce, al primo comma: “Col
contratfo di agenzia una parte assume
stabilmente |'incarico di promuovere,
per confo dell’altra, verso refribuzione,
la conclusione di contratti in una zona
deferminafa”.

Anche alla luce delle definizioni date
dagli artt. T degli AA.EE.CC. di cate-
goria si pud, dunque, parlare di rap-
porto di agenzia allorquando un’impre-
sa affida ad un soggetto - « agente »
-incarico, con carattere di stabilita, di

Uart. 1742 e

la stabilita del contratto

promuovere, nella zona assegnatagli,
la stipulazione di contratti con i terzi
relativi ai prodotti di un imprenditore,
nella prassi contrattuale  denominato
«preponentey.

LA PROMOZIONE DI AFFARI: Dal-
'esame del primo comma  dell’art.
1742 c.c. emerge con chiarezza quale
sia l'affivita tipica dell'agente e cioe
promuovere affari. la promozione di af-
fari costituisce, infatti, la fondamentale
obbligazione che grava sull' agente.
Dare un significato concreto a questa
parola & assai piv complesso di quanto
sembri. In dottrina (Baldi, Mirabelli, Sa-
racini-Toffoletto) & stata data una defini-
zione che puo dare il senso di questo
complessita, atteso che la promozione
di affari viene configurata come il
compimento di una pluralits di atti di
confenuto vario e non predeferminato,
futti finalizzati o consentire al preponen-
fe il raggiungimento del risultato econo-
mico che lo stesso fende a persequire
aftraverso 'agenzia e che si concreta
nell'inserimento capillare nel mercato di
quei beni alla cui produzione & indiriz-
zata al sua attivitar imprenditoriale”.
Cercando di semplificare, nel suo
aspetto pit propriamente pratico la pro-
mozione di affari da parte dell'agen-
fe si sostanzia nel ricercare potenziali
compratori, nel prendere contaffo con
i clienti e nell'iniziare trattative volte a
provocare |'ordinazione di beni o di
servizi.
l'agente, provvede,

pertanto, non

jone.  Col contratto di agenzig yp,

subilmente lincarico. di promuovee
rewribuzione, la conclusiony

na determinata (cfr. 1752),

il diritto di ottenere dallalgy

to dalla stessa sottoscriteo,*

75, IVA 3, 6, REG 5, 40, o,

inserito dallart. 1, D.Ls. 10-9:1991, 1 303

di esclusiva. 11 preponente ngq
emporancamente di. pit agenti pell
1o tesso ramo di atavid, né Lagengg
e lincarico di trattare nella stessa gong
ramo gl affari di pid imprese in conco.
(cfr. 1678) € | renza tra loro (cfr. 1748).
1744. Riscossioni. ~ L'agente non ha facoltt ¢ |
riscuorere i crediti del preponente, Se questa fiegly
b- | gli ¢ stata aribuita, cgli non puo concedere scont o
il [ dilazioni senza speciale autorizzazione,
i 1745. Rappresentanza dell'agente.  Le dichiy-
i~ | razioni che riguardano I'esecuzione del contrato cop-
ta | cluso per il tramite dellagente (cfr, 1752) e f reclami
relativi alle inadempienze contrateuali Sono yalid.
mente fatt all'agence

L'agente puo chiedere i provvedimenti cautelari
- | nellinteresse del preponente e presentare i reclami

che sono necessari per la-conservazione.dei difig |
spettanti a quest'ultimo.

1 1746. Obblighi dell’agente.  L'agente deve g-

g0 di | dempiere l'incarico affidatogli- in  conformith delle
P istruzioni ricevute e fornire a% preponente le informa-
uriffi ouenvi | ion; riguardanti le condizioni del mereato nells zona
it al com- | assegnatagli e ogni altra informazione “dltspé’lm ;

g

e I convenienza dei singoli affari (cfi, 1759),
) Egli deve altresi osservare gli obblighi
uta allo spedizioniere per l'esecu- | pono o i in quanto i

za di con- | dylla natura del contratto di fa (cfr, 17 5

i | et b

vviene laspe- | non & in grado di eseguire J'incarieo affidatogli deve

le prestazioni | obbligaro al risarcimento del

pte ¢ con
seguite dallo sped 1748, Dirith

. Diritti I
dei document gosifcai  meno che i | nemte: . Laoer ey S
€ i compensi siano stati_ preventivamente | gli affari cheonn e U0

dare immediato ayviso al resonemewhif‘ 1 l
an)

»

art. 1751 bis

dopo o scioglimento del contratro se la
effetto soprattutto dellattivied da lui

¢ non ha diritto al rimborso delle spese di

nente deve porre a disposizione dell'agente
one necessaria relativa ai beni o servizi
e all'agente le informazioni necessarie
del contratto; in particolare avvertire
ntro un termine ragionevole, non appena
e il volume delle operazioni commerciali
olmente inferiore a quello che lagente
wto normalmente attendersi. Il preponente
formare l'agente, entro un termine ra-
accettazione o del rifiuto e della man-
di un affare procuratogli.”

nente consegna all’'agente un estratto conto
igioni dovute al pitt tardi I'ultimo giorno
ssivo al wimestre nel corso del quale
acquisite, L'estratto conto indica gli
iali in base ai quali ¢ stato effettuato il
le provvigioni. Entro il medesimo termine
ont lanunJm devono essere effettivamente

ente.””

Zen0 i

ha diritto di esigere che gli siano fornite
o ormazioni, in particolare un estratto dei li-
bri contabili, necessarie per verificare Pimporto delle
provvigions fiquidate.”™

* Rubrica sostituita dall’art. 2, D.Lgs. 10-9-1991, . 303,
* Commi inseriti dallare. 2, D.Lgs. 303/1991,

1749. Mancata esecuzione del contratto.  La
provvigione spetta allagente anche per gli affari che
0n hanno avuto esecuzione per cavsa imputabile al
preponente.

S¢ il preponente e il terzo si accordano per non
6, In MO 0 In parte, esecuzione al contratto, I'a-
gente ha diritco, Fcr la parte ineseguita, a una provvi-
Eg:)c::e “dun]ndnelh misura determinata [dalle norme
prauve, | dagli usi o, in mancanza, dal giudice se-
eondo equita (cfr. 1226), e
m:rﬁ?‘ Durata del contratto o recesso. || con-
i agenzia i i

i mg;“ u ;a Lfa][lempo E!cgexmmqro che continui ad
€ parti successivamente alla sca-

072 el termine s g mpo.
d rasforma in c
oot in contratto a te

da

Sl contratt di agenzia & a temoo inderarmineen

di maggiore durata, ma il prepon
vare un termine inferiore a quellc
Tagente.

Salvo diverso accordo tra le p
termine di preavviso deve coin
giorno del mese di calendario.

1751. Indennita in caso di ces
to.  Allatto della cessazione de
nente & tenuto a corrispondere all
se ricorra almeno una delle segue

Pagente abbia procurato nuovi ¢
0 abbia sensibilmente sviluppato ¢
esistenti ¢ il preponente riceva any
taggi derivanti dagli affari con tal

il pagamento di tale indennita s
to di turte le circostanze del caso,
provvigioni che Pagente perde e
affari con tali clienti.

L'indennita non ¢ dovuta:

uando il preponente risolve il

nadempienza imputabile all’agente
gravita, non consenta la prosecuzi
ria del rapporto;
. quando l'agente recede dal cor
il recesso sia giustificato da circo!
preponente o da circostanze av
quali etd, infermitd o malattia, pc
pitt essergli ragionevolmente chic
dellattivita;

quando, ai sensi di un accordo
l'agente cede ad un terzo i disiss
in virt del contratto d’ag

Llimporto dell'indent
fra equivalente ad un’iny
base della media annual
dallagente negli ultimi ci
tisale a meno di cinque an
in questione.

La concessione dell'inde

L'agente del diritto all’e
danni.

L'agente decade dal dij
dal presente articolo se, nef
scioglimento del rapporto,

pre'por:e_mc Dintenzione d; f:

almeno di regola, a sfipulare lui di-
reftamente i confratti con i clienfi per
confo dell'imprenditore, ma si limita a
frasmettere a quest'ultimo gli « ordini »
che raccoglie nella sua zona e che il
preponente, peraltro, & tenuto, di massi-
ma, ad accettare.

Accanto a questa che puo definirsi I'af-
fivitr principale cui I'agente si obbliga
con la stipula del contratto di agenzia,
accade spesso che il preponente chia-
mi |'agente a svolgere altre attivita — da
considerarsi atipiche - collegate con
quella promozionale.

Si tratta di quelle prestazioni accesso-
rie che la giurisprudenza ha piv volte
individuato nei casi concreti, come ad
esempio la consegna ai clienti dei pro-
dofti venduti, la pubblicita dei prodotti
stessi, |'invio dei campionari e le visi-
te dei clientfi, il posizionamento della
merce negli espositori etc., che non mu-
tano la causa fipica dell'agenzia, ove
non assumano carattere di prevalenza
rispetfo alla prestazione che caratteriz-
za il contratto di agenzia.

LA STABILITA DELL'INCARICO: lart.
1742 c.c. evidenzia poi il carattere
della stabilita dell'incarico che la pre-
ponente affida all’agente.

Con il concetto di stabilita si vuole in-
tendere che I'atfivitd dell'agente non &
limitata ol compimento di un singolo af-
fare, bensi che I'agente dovrar attivarsi
per portare a compimento tutti gli affari
che, nel corso del rapporto, si presente-
ranno convenienti per il preponente.

In pratica il rapporto di agenzia si infen-
de cosfituito per soddisfare un’esigenza
duratura delle parti: da una parte quel-
la dell'agente e della sua organizzo-
zione di svolgere in modo continuativo
la propria attivita e dall‘altra quella del
preponente di poter confare su una
costante collaborazione per poter con-
seguire nel tempo i risultati economici
connessi all'infroduzione nel mercato
dei propri prodotti.

l'elemento della stabilite, oltre a carat-
ferizzare la figura dell’agente, cosfitui-
sce anche uno dei principali elementi
di differenziazione tra defta figura e
quella del mediatore, la cui aftivita,
invece, riguarda di norma un singolo
affare.

LA ZONA: lart. 1742 c.c. prevede
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quale ulteriore elemento essenziale del
contratto di agenzia |'assegnazione di
una zona intesa come |'ambito territo-
riale di operativita dell'agente.

Scopo pratico di detta delimitazione
sta nella necessitar di individuare il terri-
torio entro i limiti del quale I'agente puo
e deve operare nell'inferesse del prepo-
nente. Questa delimitazione territoriale
assume particolare rilevanza allorquan-
do venga concessa una «esclusivay.

Di regola, infatti, per I'agenzia & pre-
vista, a favore e a carico di enframbe
le parti, unesclusiva sia nel senso che
I'agente non pud assumere incarichi per
piU imprese in concorrenza fra loro, sia

e del commercio

Testo Unico

oma, 16 febbraio 2009
n

nel senso che |'imprenditore non puo no-
minare altri agenti nella zona assegna-
fa ad un agente e deve corrispondere a
questo la prowigione anche per gli af-
fari che I'impresa abbia concluso diretf-
famente, senza l'intervento dell'agente,
purché debbano essere esequiti nella
zona assegnata a quest'ultimo.

la zona & definita uno degli elementi
maggiormente qualificanti del confrat-
fo d’'agenzia e cosfitvisce, fra |'altro,
la principale differenza tra agenzia da
una parte e procacciamento d'affari e
mandato dall’altra.

Va precisato che da un concetto pura-
mente geografico di zona, anche allo
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luce delle recenti modifiche normati-
ve, pud oggi dirsi che la definizione
i zona si & andafa allargando fino
a ricomprendere anche semplicemente
I'insieme di una cerfa clienfela senza
vincoli e connotazioni geografiche.
Particolare rilievo ha assunto, nell’ambi-
to della contfrattazione sindacale degli
ultimi anni, la disciplina delle cc.dd.
variazioni di zona fino ad arrivare alla
aftuale disciplina contenuta negli artt. 2

degli AA.EE.CC..
LA RETRIBUZIONE: lart. 1742 c.c.

precisa espressamente che |'attivita del-
I'agente va refribuita. la retribu-zione
dell'agente, di regola, & calcolata a «
prowigione » sugli affari condlusi per
suo framite come meglio specificato
dagli artt. 4 degli AA.EE.CC. di cate-

goria.

AUTONOMIA NELLATTIVITA E NEL-
L'ORGANIZZAZIONE: |'agenfe deve
farsi carico di tutfe le spese per la pro-
pria organizzazione. l'agente, infatt,
assume in proprio il rischio inerente
all'aftivits commerciale da lui svolta a
vantaggio del preponente. Nelle prov-
vigioni, conseguentemente, si ritengono
convenzionalmente compresi tutfi i com-
pensi dovuti all'agente.

Awv. Giuseppe Sacco

Progredito disegno del battistrada “Full Logic”

Il disegno battistrada Full Logic C.drive & stato ulteriormente
migliorato. La posizione delle scolpiture offre risultati superiori
su superfici stradali bagnate e asciutte. La spalla esterna con
meno scolpiture ed i bassi incavi sulla spalla interna sono
concepiti per mantenere rigidita in curva, mentre le quattro

0y

ampie scanalature
longitudinali (1) e le
scolpiture a spirale (2)
sui cordoli centrali sono
efficaci nel drenare I'acqua.
Le particolari smussature a
diamante (3) diminuiscono
lo stress sul cordolo e cid
previene l'usura irregolare.
Ecologia e sicurezza

E’ stata creata una nuova mescola con polimeri a piu alto
peso molecolare e con piu silice. Laumento del silice
consente eccellente tenuta sul bagnato e minore resistenza
al rotolamento, riducendo cosi i costi carburante. | polimeri
con forma particolare (allungata) sono intrecciati tra loro cosi
da rafforzare la gomma e quindi offrire eccellenti prestazioni di
guida come pure lunghi chilometraggi.

2004 rierma 2004 wslérna

Silice

Polimero

C.drive ACO1
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