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“oacoi  GESTIONE DELLA RETE VENDITA:
ORGANIZZAZIONE E MOTIVAZIONE

Come ottenere il meglio dai propri venditori, con
I'organizzazione, I'affiancamento, la motivazione e la
formazione.

- Affiancamento dei venditori: principi ed
elementi operativi

- Lediecifasidell'affiancamento efficace

« Formare sul campo per aiutare il
venditore a crescere

« Gestire la motivazione dei venditori

« Comunicazione e leadership

« Formarein azienda:

« Valutazione delle necessita formative
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